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carta ao leitor

As vezes precisamos dar um tempo, 
reorganizar as ideias, recalcular a rota, 
respirar novos ares e então, retomar 

com fôlego novo, se for da sua vontade. Após 
uma pequena pausa, estamos de volta. Essa 
edição em especial é para aqueles que desejam 
investir em imóveis ou quem sabe, conquistar a 
primeira e tão sonhada casa própria. Contamos 
na matéria de capa sobre o Núcleo Imobiliário, a 
união de empresas do mercado imobiliário que 
podem fazer o seu sonho se tornar realidade. 
E para inspirá-los um pouco mais, preparamos 
um especial sobre a Mostra Morar Bem que 
aconteceu recentemente em Presidente 
Prudente. Claro que não podíamos deixar de 
publicar alguns eventos que aconteceram 
na cidade nos últimos meses. Registrar e 
documentar o que há de melhor é o DNA da 
Revista Paparazzi, e esse prestigio de estar com 
nossos parceiros em momentos festivos é uma 
honra que não podemos deixar passar em branco. 
Além disso, artigos e matérias interessantes é o 
que não falta em nossas páginas. 

Desejamos uma ótima leitura a todos e em 
dezembro tem TOP 100 Presidente Prudente, 
nossa homenagem aos melhores do ano. 

Douglas Lopez – Editor Chefewww.paparazzivip.com.br

@revistapaparazzi 

@douglaslopezreal
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FLASH

Reinauguração Aurimax

Fotos: José Francisco de Souza

8   PAPARAZZI VIP

A Aurimax Aparelhos Auditivos 
reinaugurou sua clínica ma-
triz em Presidente Prudente 

em torno de um badalado coque-
tel para convidados. O empresário 
Jairton Carlos de Souza e a Fonoau-
dióloga Aline Amaro - proprietários 
da clínica, contaram que as novas 
instalações foram pensadas para 
melhor atender seus pacientes. 

“Após 16 anos, realizamos um 
grande sonho, de levar mais con-
forto em um ambiente mais amplo 
e aconchegante. Agradecemos pri-
meiramente a Deus, a nossa equipe 
Aurimax e aos parceiros e colabo-
radores por todo apoio. Agradece-
mos também aos nossos pacientes 
que confi aram sua saúde auditiva e 
a preferência em nossos produtos 
e atendimento”, salientou Aline 
Amaro. 

A Aurimax é representante ex-
clusiva da marca Starkey - líder 
mundial em tecnologia auditiva e 
representantes da marca MED-EL. 
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Aurimax Aparelhos Auditivos & CPAP 
Rua Sete de Setembro, 1523 | 18 3222 8325 | 99601 2038

Instagram: @aurimaxsaude | Presidente Prudente-SP 
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DERMATOLOGIA 

Câncer de pele e

autoexame
Por: Dra.Natália Gardin 

Dermatologista  
CRM: 149040/RQE: 80746

O câncer de pele é a neoplasia 
maligna mais frequente no 
Brasil, representa 33% de to-

dos os diagnósticos de câncer re-
gistrados. O tipo mais comum é o 
câncer de pele não melanoma, que 
tem letalidade baixa, porém é mui-
to frequente. Já o câncer de pele 
melanoma, corresponde a apenas 
3% dos tumores malignos da pele, 
mas é o tipo mais agressivo e mais 
letal, devido a sua alta capacidade 
de provocar metástase. Portanto, a 
detecção precoce é a melhor abor-
dagem para melhorar o prognóstico 
nesse caso. 

As lesões de câncer de pele não 
melanoma surgem mais frequente-
mente em regiões expostas ao sol. 
Apresentam-se como manchas ou 
lesões de aparência elevada persis-
tentes na pele que coçam, ardem, 
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descamam ou sangram; feridas que 
não cicatrizam em até quatro se-
manas; ou ainda lesões similares a 
verrugas. Já o melanoma, em geral, 
tem a aparência de uma pinta, em 
tons acastanhados ou enegrecidos, 
que muda sua cor, textura, torna-se 
irregular nas bordas e aumenta de 
tamanho, podendo apresentar co-
ceira e sangramento. 

Existe uma regra que aponta si-
nais sugestivos de tumor de pele do 
tipo melanoma, e que auxilia no au-
toexame de pele, que deve ser reali-
zado periodicamente e incluir todo 
corpo. É a regra do “ABCDE”: 

(A)	 Assimetria:metade da pinta 
é diferente da outra metade;

(B)	 Bordas irregulares: contor-
no da lesão mal definido;

(C)	 Cor: diversas cores em uma 
mesma lesão;

(D)	 Diâmetro: maior que 6 milí-
metros;

(E)	 Evolução: mudanças em 
suas características (tamanho, for-
ma e/ ou cor).

Diante de lesões suspeitas é im-
portante que elas sejam avaliadas 
por um médico. Seu dermatologista 
irá realizar a dermatoscopia dessas 
pintas, exame no qual se usa um 
aparelho que permite visualizar as 

lesões de forma ampliada e mais de-
talhada. E então, poderá ser indica-
da a remoção da pinta e a biópsia, 
se necessário. 

Todas as pessoas devem realizar 
o autoexame de pele, mas existem 
alguns grupos que tem uma chan-
ce maior de desenvolver o câncer 
de pele e, portanto, devem ter um 
cuidado especial como pessoas com 
antecedente familiar ou pessoal de 
câncer de pele; com muitas pintas; 
pessoas com pele, cabelos e olhos 
claros; aquelas que se queimam com 
facilidade expostas ao sol; aquelas 
com histórico de exposição prolon-
gada e repetida ao sol, com quei-
maduras solares, principalmente na 
infância e adolescência; exposição 
a câmaras de bronzeamento artifi-
cial, imunossupressão duradoura e 
algumas síndromes genéticas.

Portanto, evitar a exposição so-
lar excessiva e proteger a pele dos 
efeitos da radiação UV são as me-
lhores estratégias para prevenir o 
câncer de pele. Destacam- se algu-
mas medidas: 

Aplicar filtro solar de amplo es-
pectro diariamente (mínimo FPS 
30), e não somente em horários 
recreativos. Reaplicar o produto a 
cada duas horas ou menos, nas ati-

vidades ao ar livre e no dia a dia, 
aplicar pela manhã e reaplicar du-
rante o dia. E evitar a exposição so-
lar entre 10 e 16 horas; usar roupas 
para cobrir áreas expostas e com 
proteção UV, além de acessórios 
como chapéus de abas largas, ócu-
los de sol, luvas; não se expor em 
câmaras de bronzeamento artificial 
– prática que aumenta muito o ris-
co de câncer da pele, além de ace-
lerar o envelhecimento e provocar 
outras alterações na pele; realizar 
regularmente o autoexame da pele, 
à procura de pintas ou manchas 
suspeitas; proteger bebês e crian-
ças do sol - filtros solares só podem 
ser usados a partir dos seis meses; 
consultar um dermatologista uma 
vez ao ano, no mínimo, para um 
exame completo. 

A incidência de câncer de pele 
tem aumentado significativamente 
nos últimos anos. A pele é o órgão 
mais atingido pelos efeitos nocivos 
da radiação ultravioleta, e é bem 
estabelecida a associação entre ex-
posição solar e neoplasias cutâne-
as. Mas, como exposto acima, com 
medidas comportamentais simples, 
conseguimos causar grande impac-
to na prevenção e na redução do 
câncer de pele. 
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BEM ESTAR 

O que é Barras de Access?

Luciana Carvalho Matsuda – Atendimento e Cursos / Facilitadora de Access Consciouness e Terapias Quântica 
Instagram: @estetica.terapia.luciana | 18 99760 6900 

Rua Walt Disney, 145 – Vila Formosa | Presidente Prudente-SP 

Por Luciana Matsuda 

Você certamente já ouviu falar em Barras de Ac-
cess. Trata-se de uma ferramenta energética de 
expansão da consciência, criada em 1990 pelo 

norte americano Gary Douglas - fundador do access 
consciousness. Você escolhe criar a vida que sempre 
sonhou? Como seria realizar isso com total facilida-
de? As Barras de Access transformam vidas, são 32 
pontos na cabeça onde você armazena todos os seus 
pensamentos, ideias, crenças, emoções e atitudes 
que pensa serem importantes em sua vida. Quando 
corre suas barras é como apertar a tecla DELETE do 
computador, esvaziando a mente e dando a sensa-
ção de bem estar.

As ondas cerebrais desaceleram quando você re-
cebe uma sessão de barras, permitindo que padrões 
de comportamentos, sistemas de crenças e pontos 
de vista, que você tem repetido desde a infância, se-
jam acessados. Você realmente começa a ficar mais 
presente em sua vida, e o passado não se projeta 
em seu futuro. Quando as suas barras são corridas 
você está literalmente mudando as probabilidades 
das possibilidades futuras. 

As barras dizem respeito ao corpo aprender a 
receber, receber é permitir ao corpo criar outras es-
colhas e outras possibilidades. É a disposição e a 
habilidade do corpo para escolher o que deseja. 

As barras podem ser usadas para facilitar mu-
dança em todas as áreas da sua vida. Quando você 
está disposto a funcionar a partir de mais consci-
ência, você começa a abrir as portas para toda a 
cura. A ciência nos diz que o formato das nossas 
células, na verdade, torna-se mais elíptico quando 
somos influenciados por pensamentos, sentimentos 
e emoções, o que é o primeiro passo para a doença. 
Quando se correm as barras, esse impacto nas célu-
las é liberado, permitindo que retornem ao formato 
mais esférico, facilitando mais alivio no corpo. 

O que Barras de Access trata?
Stress, Depressão, Ansiedade, Síndrome do pâni-

co, Déficit de Atenção, Bipolaridade, Hiperativida-
de, Dor Crônica, Crenças Limitantes. 
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FLASH

Inauguração da Nova UnidadeInauguração da Nova Unidade

A cabeleireira e empresária San-
dra Almeida, deu o start em 
mais uma unidade do seu con-

ceituado salão de beleza. O novo 
Sandra Almeida Hair, traz o conceito 
SPA Urbano em suas instalações e 
serviços oferecidos. Então, além dos 
profi ssionais do salão especializados 
em cabelos, a nova unidade conta 
com um anexo da Oriental Clinic, 

com equipe de massoterapeutas, 
esteticistas e massagistas pensan-
do no bem-estar e beleza de cada 
cliente. Além disso, a Pub Esmalte-
ria também faz parte do empreendi-
mento, tendo um espaço dentro  do 
salão voltado ao tratamento e em-
belezamento das unhas. Faça uma 
visita, agende seu horário e viva a 
experiência Sandra Almeida.

Fotos: José Francisco de Souza



PAPARAZZI VIP  15 

Rua Padre João Goetz, 907 | Sala A  (Ao lado da Hachimitsu) 
18 3238 0228 | 99692 3937 |Presidente Prudente-SP 

Instagram: @sandraalmeidamakehair 
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FLASH 

Leticia e Douglas
celebram Bodas de Papel
O casal Leticia e Douglas ofi-

cializaram a união em 2021 
nessa super festa na Chácara 

Linda Vista. Como recordar é viver, 
estamos celebrando juntos a Bodas 
de Papel do casal com essa matéria.  
A noiva e o noivo vestiram Roberta 
Campos Atelier e a beleza da noiva 
assinada por Aline Vivenda.

Fotos cedidas pelo casal
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SERVIÇO 

Calhas RS Gold celebra o sucesso do plano

Bem Estar Residence
O plano de assinatura Bem Estar 

Residence lançado pela Calhas 
RS Gold em 2021 tem atraído 

cada vez mais adeptos.  O sucesso 
do plano é fruto da segurança que 
o cliente tem em optar pelo servi-
ço, que garante proteção 24 horas 
e manutenção necessária nas ca-
lhas da residência de seus clientes 
a qualquer momento, sem surpre-
sas orçamentárias.  O plano nasceu 
após o CEO da empresa, Rogério Sil-
va - especialista no setor de cons-
trução civil, observar certa carência 
na prestação de serviços e soluções 
de infi ltrações, vazamento de água, 
entupimento de calhas entre outros 
problemas. 

 “Facilitamos o acesso do con-
sumidor a nossa empresa através 
do plano, possuímos uma platafor-
ma digital que dá acesso a todos 
os nossos serviços, parcerias (que 
pode haver uma contratação no 
APP), descontos, sorteios no decor-
rer do ano, utilizando esses concei-
tos, além de facilitar no atendimen-
to aos nossos usuários” ressaltou 
Camila Aparecida, gestora empresa-
rial da Calhas RS Gold. 

A principal vantagem de pagar 
um plano de assistência a calhas, 
faz com que o cliente durma tran-
quilo, sabendo que em dias de chu-
vas, reparos na internet ou outros 
problemas, alguma telha pode ser 
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danifi cada, calhas podem ser obstruídas e trans-
tornos gerados como infi ltrações, alagamentos e 
outros desconfortos. Imprevistos sempre podem 
acontecer e a manutenção desses serviços - se 
pagos de forma avulsa e inesperada - nem sempre 
é barata. Já com o plano Bem Estar Residence 
sim, você paga um valor fi xo e simbólico por mês 
e nada mais. 

Para Rogério, a garantia de um bom serviço 
mantém a lembrança e a fi xação de uma marca no 
mercado. A Calhas RS Gold identifi cou o défi cit 
nos serviços de calhas e passou a se especializar 
e investir em mais conhecimento e tecnologia no 
segmento. Eles oferecem a melhor rede de pre-
venção integrada do mercado e alcançam resulta-
dos extraordinários na vida de seus contratantes. 
Com isso, foram reconhecidos com o prêmio CON-
RE-3, que certifi cou a empresa como a melhor do 
segmento nas regiões de Presidente Prudente-SP  
e em outros estados como MS e PR. Figurou nossa 
lista de excelência e infl uência TOP 100 Presiden-
te Prudente e agora oferece facilidades a imobi-
liárias que queiram assegurar os imóveis de seus 
clientes no plano Bem Estar Residence. 

“Para investidores que mantém mais de um 
imóvel sob locação é extremamente vantajoso 
contar com o seguro do plano Bem Estar Resi-
dence, para mais informações entrem em contato 
conosco”, sugeriu Rogério Silva. 

Vantagens do plano Bem Estar Residence  

• Assistência 24 horas
• Mensalidade Acessível 
   – A partir de R$ 49,90. 
• Segurança de qualidade
• Profi ssionalismo qualifi cado
• A garantia de que vai ser
  atendido sempre que precisar 
  e a qualidade que apenas a
  Calhas RS Gold pode oferecer.

Central de 
atendimento Bem Estar Residence: 

Avenida Reverendo Celso Assunpção, 260. 
 (18) 98828-0629
 (18) 99669-6533

Instagram: @calhasrsgold
Facebook: CalhasRsgold “O Senhor é meu pastor e nada me faltará”, Salmos 23:1
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CAPA

Núcleo Imobiliário
Expertise de empresas do setor imobiliário fomenta a realização  

do sonho da Casa Própria no Oeste Paulista 

Agora Presidente Prudente conta 
com uma empresa especializa-
da em realizar sonhos, especi-

ficamente o sonho da Casa Própria, 
estamos falando do Núcleo Imobili-
ário, inaugurado no dia 11 de abril, 
na avenida Washington Luiz, 965. O 
projeto nasceu através da união en-
tre a  C&E Incorporadora e Constru-
tora sob direção de Claudio Cesar, a 
JM Imobiliária –  fundada e liderada 
por Jorge Augusto Alves Martins, a 
Casa Agora Centro de Negócios dirigi-
da por Luan Silva, a  WGE Engenharia 
e ACK Construtora, Incorporadora e 
Gestão Imobiliária sob comando de 

Wellington Kanashiro.
Além deles, o núcleo conta com 

a colaboração de corretores imo-
biliários e advogados associados e 
profissionais capacitados a agilizar 
cada etapa do processo de compra 
ou construção do seu imóvel. 

A C&E Incorporadora é uma em-
presa que visa o mais alto nível de 
excelência em seus empreendimen-
tos, com experiência na área de 
construções de imóveis, aprovações 
de projetos, regularizações, projetos 
arquitetônicos e complementares, 
projetos estruturais, averbações, 
desmembramentos, retificações, 

modelagens 3D, imagens renderi-
zadas, projetos urbanísticos, admi-
nistrações e acompanhamentos de 
obras, gerenciadas pela arquiteta 
Camila Girotto e o engenheiro Julio 
Gomes. A empresa tem como con-
ceito trazer praticidade e inovação 
para seus clientes, realizando tudo 
em um lugar só, com confiança e 
praticidade. “Nosso objetivo é aten-
der os clientes com a maior satisfa-
ção e eficiência possível, investindo 
os seus recursos com garantia de re-
torno satisfatório. A C&E Incorpora-
dora e Construtora é o lugar perfeito 
para você que quer investir no ramo 

 Luan Silva, Claudio César, 
 Jorge Martins e Wellington Kanashiro
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imobiliário”, explicou Claudio César. 
Já a JM Consultoria Imobiliária 

está no mercado há mais de dois 
anos sob liderança de seu fundador, 
o empresário Jorge Augusto Alves 
Martins. Segundo ele, a Imobiliária 
JM nasceu para trabalhar no meio 
do mercado imobiliário com fórmulas 
diferenciadas e de forma ética aten-
der a todos os clientes que sonham 
em ter o seu próprio imóvel, inde-
pendente de qual seja. 

“Pensando em melhorar cada vez 
mais nosso processo de transforma-
ção de sonhos em realidade,  criamos 
o Núcleo Imobiliário, constituin-
do assim,  um tipo de Shopping de 
Negócios Imobiliários, com a união 
da Incorporadora e Construtora, Cor-
respondente Bancário e Corpo Jurí-
dico, tudo isso em um só ambiente, 
visando assim facilitar cada vez mais 
a realização do sonho do imóvel pró-
prio”, ressaltou Jorge Martins.  

O centro de negócios Casa Agora 
foi fundada por Luan Silva, que atua 
no mercado  há mais de 9 anos, sen-
do 5 anos no comando de sua própria 
empresa – Casa Agora. Com grandes 

empreendimentos no portfólio, pos-
sui em seu histórico mais de dois mil 
fi nanciamentos realizados.

 “O objetivo da Casa Agora é aju-
dar o próximo a realizar o sonho da 
casa própria. Através do bom relacio-
namento com as agências, estamos 
sempre em busca de reduções nas 
taxas, conseguindo oferecer o que 
há de melhor no mercado aos nossos 
clientes”, salientou Luan Silva.  

Também no time do Núcleo Imo-
biliário a WGE Engenharia, é uma 
empresa que atua em diversas áre-
as da engenharia, especializada em 
aprovação e execução de projetos 
habitacionais, construção civil e 
topografi a, estão no mercado há 
mais de oito anos, com experiência 
e profi ssionalismo já chegaram em 
nove estados brasileiros e mais de 
60 cidades.  

A ACK Construtora, Incorporado-
ra e Gestão Imobiliária sob direção 
do  Wellington Kanashiro – também 
fundador da WGE Engenharia -   sur-
giu com a necessidade de produzir 
empreendimentos imobiliários com 
excelência na prestação de serviço, 

qualidade nos seus produtos e entre-
gando ao seu cliente facilidade em 
adquirir os seus imóveis.  “Atualmen-
te possuímos mais de 1.500 unidades 
habitacionais em desenvolvimento 
em toda região do Oeste Paulista, e 
áreas de futuros empreendimentos 
no nordeste brasileiro. Empreendi-
mentos de interesse social ao alto 
padrão, projetos cuidadosamente 
planejados, que harmonizam o de-
senvolvimento urbano, valorização 
comercial e integridade ao meio am-
biente”, ressaltou Kanashiro. 

O Núcleo Imobiliário aguarda 
sua visita, o empreendimento está 
localizado na Avenida Washington 
Luiz, nº 965, no Centro, ao lado da 
Clínica São Lucas, próximo ao Labo-
ratório Mastellini.

“Novos investimentos e muitas 
novidades ainda estão para chegar, e 
até o fi nal desse ano a nossa empre-
sa estará ainda mais completa. Nos-
so propósito é oferecer uma análise 
qualifi cada de acordo com o perfi l de 
cada cliente. Conte conosco para tor-
nar os seus sonhos uma realidade”, 
destacou Claudio Cesar. 

 Wellington KanashiroClaudio César Luan SilvaJorge Martins

18 99825 6110 
@ceincorporadora

18 99605 0919
@imobiliariajmprudente 

18 99693 0599 
@casaagora.i.f

ACK e WGE 
18 99773 2720 | @engenhariawge 
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CAPA

INAUGURAÇÃO NÚCLEO IMOBILIÁRIO
Fotos: José Francisco de Souza
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Núcleo Imobiliário
Avenida Washington Luiz, 965 – Presidente Prudente-SP 

18 99825 6110 / 18 99605 0919 / 18 99693 0599 
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Especial
Mostra Morar Bem 

Já estávamos com saudades da Mostra Morar Bem organizada por 
Joel Caetano Paes e parceiros. A mostra retornou ao calendário 
entre os dias 28 de maio e 19 de junho em Presidente Prudente 

com o tema ESSENCIAL e contou com a participação de 30 arquitetos 
e design de interiores. Os profi ssionais puderam apresentar em seus 
ambientes assinados as tendências mais cobiçadas do universo CASA. 
Confi ram nas páginas a seguir alguns ambientes.
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Luciana Pecin

Joel 
Caetano Paes
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Gabriele da Costa

Alessandra Bertipaglia

Rosi Castro

Marô Pellegrini

Piscina by Marlus Reginato Franco

O arquiteto Fernando Piffer assinou o ambiente 
Um Olhar para Natureza e foi contemplado na 

categoria júri e público no prêmio Audio Way de 
Excelência em parceria com a GMAD e Una Vasos
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Refúgio do 
Workaholic

Os dias atuais são uma loucura, 
quase ninguém tem tempo para 
nada. Todos trabalhamos de-

mais e quando paramos, merecemos 
um lugar agradável e aconchegante 
para desfrutar dos momentos raros de 
descanso. Pensando nisso, o confor-
to e a tecnologia foram pensados e 
evidenciados através da automação, 
em um ambiente que rendeu muitos 
elogios. Imagine a cena, você cansa-
do, chegando em casa e se jogando 
no sofá, pega o celular e tem tudo 
na mão, controle do telão, som, câ-
mera, iluminação, lareira, parece um 

sonho? Mas é a realidade do espaço 
Refúgio do Workaholic – idealizado 
pela arquiteta Alessandra Bertipaglia 
na Mostra Morar Bem 2022. Segun-
do ela, neste ambiente a paixão do 
morador por arte feita a mão entra 
em cena para contribuir com o relax. 
Os vasos pensados como elementos 
de decoração, funcionam como ver-
dadeiras obras de arte, criam uma 
atmosfera intimista. O rústico se alia 
ao sofi sticado, e o equilíbrio criado 
através dessa mistura ganha força 
com a união dos quatro elementos 
pensados estrategicamente para o 

ambiente: Fogo – através da lareira, 
Terra – representada pelos vasos, ar 
e água – pela fonte no lado externo 
na entrada. Também foi usado espe-
lhos no teto e nas paredes de fundo, 
para efeito de amplitude do local e 
para duplicar a imagem dos vasos.  
Além disso, a iluminação de última 
geração em led deram um toque in-
timista.  As plantas desidratadas, 
as cores usadas, tudo com função 
importante para esse ambiente re-
lax, onde arte e aconchego se en-
contram através dos elementos es-
senciais da vida. 
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Alessandra Bertipaglia Arquitetura 
Rua Fagundes Varela, 25 – Presidente Prudente-SP
18 99145 5587 / 3901 1778 
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Piscina
Mar e Luz

A empresa Mar e Luz do engenheiro Marlus Reginato Franco, foi 
responsável por trazer vida para área de lazer do imóvel eleito 
para sediar a Mostra Morar Bem 2022. A empresa trouxe cara 

nova para piscina da casa, mantendo seus revestimentos originais 
e formato. Os visitantes não pouparam elogios ao espaço assinado 
por Marlus Reginato. O efeito deslumbrante da iluminação pontual, 
a cascata e todo novo sistema de fi ltragem e bomba da piscina com 
o selo Mar e Luz deixaram o ambiente espetacular. A integração da 
piscina, jardim e espaço social trouxeram harmonia para um dos 
pontos mais visitados da mostra. Além disso, na entrada da casa 
um espelho d’água de pedras iluminado  - também assinado pela 
Mar e Luz -  anunciava boas-vindas aos visitantes. 

Mar e Luz Soluções para sua Piscina
18 99709 6877 | Instagram @marlusreginato
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Suíte 
Camalear

A Arquiteta e Designer de Interiores Gabriele Ros da Costa, pós 
graduada em Projeto Arquitetônico e Neuroarquitetura, atua há 
mais de 05 anos desenvolvendo projetos arquitetônicos e de in-

teriores, possuindo mais de 200 projetos pela região e demais esta-
dos do Brasil. Gabriele participou da 4° Edição da Mostra Morar Bem 
assinando a Suíte Camalear, espaço inspirado em poesias, natureza e 
afetividade, uma maneira original de trazer aconchego, leveza, e biofi -
lia. “O conceito é trazer a paz de um quintal para dentro dos espaços, 
com memórias afetivas, elementos naturais, tons claros e leveza nos 
mobiliários. A ideia da cama é de estar fl utuando e tirar os pés do chão 
para sonhar. Os tons em veludo verde remetem a grama. A cabeceira, 
as formas orgânicas de folhas de uma árvore”, explicou a profi ssional. 

Gabriele Ros da Costa - Arquitetura e Design de Interiores 
Sigam: @grcarq | 18 99765 6767
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Quarto
do Casal

O projeto do quarto do casal foi assinado pela designer de 
interiores Rosi Castro e foi pensado para ser um ambiente 
aconchegante, acolhedor e confortável. Destaque na harmo-

nia na composição dos elementos mobiliários, iluminação, metais 
e cores, garantindo um equilíbrio perfeito entre a sofi sticação do 
estilo clássico e a praticidade da vida contemporânea.

“Esse projeto só foi possível pela parceria das empresas e pres-
tadores de serviços, que não mediram esforços para executar cada 
detalhe com perfeição, meu muito obrigada a cada um de vocês”, 
lembrou Rosi Castro. 

Parceiros: RW - Montagens e Construção, Mezanino Móveis, 
Sonocenter, Dcor Tintas, Ilustre, Jefferson Eletricista, Nem Ser-
ralheiro, Aluízio’s Decorações, Leveros Climatização, Una Vasos 
Design, Ateliê Planejados.

Rosi Castro Designer de Interiores
18 99779 8753 | Instagram: @rosicastro.interiores
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Living
A Arte do Design ao Popular

A arquiteta Marô Pellegrini participou da Mostra 
Morar Bem 2022 e assinou o Living da casa com 
o tema A Arte do Design ao Popular. 

“A ideia foi criar um ambiente acolhedor para rece-
ber amigos e a família.  Homenageando a arte brasilei-
ra representada por designers como Sérgio Rodrigues, 
Jader Almeida e também a arte popular com a palha, 
barro e madeira.  Um dos destaques é a lareira que 
aquece o ambiente e a alma”, detalhou Pellegrini. 

Marô Pellegrini | 18 98121 1818
Sigam: @maro_pellegrini
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Um Olhar 
para Natureza

Desconecte-se e observe a natureza, sinta o essen-
cial, essa foi a sugestão da varanda assinada pelo 
arquiteto Fernando Piffer na Mostra Morar Bem 

2022. Intitulada de Um Olhar para Natureza, a varanda 
convidava o visitante a experimentar o ar puro, o per-
fume das fl ores e contemplar a beleza das folhagens 
no paisagismo do ambiente. Através dos elementos 
presentes no projeto, buscou-se trazer a refl exão da 
importância da natureza viva em  nosso cotidiano, e 
também a natureza morta, presente nos mobiliários e 
itens decorativos.

Para realização deste projeto Fernando Piffer con-
tou com o apoio das empresas: Audi Home, Art & Ges-
so, Amanda Carvalho Atelier, Augusta Design, Brasil 
Post, Casa Loft, Concreta,  Claudia Caffarena, Decorô, 
Força e Luz, Project Alum, Rosa Cor e Tintas, Santa 
Luz,  Tadeu Agostinho Serviços Elétricos e Cubo Enge-
nharia, Vitória Régia Garden. 

Piffer Arquitetura | 18 99624 9221
@pifferarquitetura

Foto: Ana Paula Zago 
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ARTE 

Claudia Caffarena apresenta

escultura criada especialmente para Mostra Morar Bem 2022 
METAMORFOSE

A artista plástica Claudia 
Regina Caffarena Filiz-
zola, natural de Presi-

dente Prudente, é conhecida 
por suas pinturas e esculturas 
que mesclam sofisticação e 
pluralidade cultural. Ela as-
sinou um dos itens de deco-
ração do espaço “Um Olhar 
para Natureza” do arquiteto 
Fernando Piffer. Ficamos en-
cantados com a peça apresen-
tada e convidamos a artista 
para falar um pouco sobre a 
escultura. 

No bate papo exclusivo 
para Revista Paparazzi, Clau-
dia ressaltou que a relação 
arte-arquitetura é historica-
mente conhecida, e a escul-
tura faz parte desse processo 
histórico. 
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A Escultura está na seleta 
lista das sete artes clássicas 
estabelecida pelo intelectu-
al italiano Ricciotto Canudo 
em 1923 – e apesar das di-
vergências em relação a tal 
lista e a ordem exata das ar-
tes citadas, a ESCULTURA é a 
segunda na lista. Elas podem 
ser feitas de diversos mate-
riais, dependendo da técnica 
utilizada; Gesso, mármore, 
argila, resina, pedra, madei-
ra, aço, ferro e etc.

 Por muito tempo, elas fo-
ram uma das artes mais utili-
zadas pelo homem para fins 
de comunicação e também 
registro histórico.

Claudia Caffarena esculpiu 
uma peça especialmente para 
o ambiente do arquiteto Pif-
fer na Mostra Morar Bem.  

“No projeto incrível que 
o arquiteto Fernando Piffer 
fez para a Mostra Morar bem 
2022 - Um olhar para a na-
tureza, ele me convidou a 
fazer uma escultura cujo ma-
terial fosse a argila e que a 
escultura seria uma simbio-
se homem e natureza. Então 
com essas referências e com 
o meu conhecimento em his-
tória da arte e arquitetura, fiz 
uma junção da arte da Meso-
potâmia, do Egito antigo e 
da Grécia antiga que me traz 
sentimentos subjetivos e o 
resultado foi uma escultura 
em que o humano está em 
metamorfose com a natureza 
e congelou-se durante esse 
processo. Esse processo é um 
fenômeno que se dá a obra de 
arte, e não o objeto em si, 
é no diálogo, nessa conversa 
onde o fenômeno se materia-
lizou. Sou encantada por esse 
material que é a argila, um 
material plástico incrível, eu 
digo sempre que a argila tem 
vida própria, é mágica”, ex-
plicou Caffarena. 

Sigam: @ccclaudiacaffa-
renabrazil 

Créditos: Cabelo e Maquiagem por @gihmarconcini 
Fotos: José Francisco de Souza 
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FLASH

Prêmio Audio Way de Excelência 

em Arquitetura e Interiores 

No dia 05 de julho foi realizado no 
showroom da Mampei Funada, o  Prêmio 
Audio Way de Excelência em Arquitetu-

ra e Interiores – Tradicional homenagem aos 
participantes da Mostra Morar Bem idealiza-
da pelo empresário Valter Augusto de Lima. 
A solenidade é uma iniciativa da Audio Way 
em parceria com a Una Vasos e a GMAD Casa 
do MDF.  

A premiação visa reconhecer e premiar os 
três primeiros colocados nas categorias júri 
técnico e público. O julgamento técnico é fei-
to pela banca convidada composta por profes-
sores e coordenadores dos cursos de arquite-
tura e design de interiores da Unoeste, Toledo 
e Senac. Os critérios avaliados são: Criativida-
de e Funcionalidade do Ambiente.  Já o voto 
popular é computado através dos visitantes 
que estiveram nos espaços da mostra.   

O Prêmio Audio Way também foi realizado 
nas demais edições da Mostra Morar Bem e al-
guns troféus do ano de 2017 foram entregues 
no evento deste ano. 
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Audio Way | Rua Felicio Tarabay, 1268 | Presidente Prudente-SP  
Telefone 18 3222 6596 | Instagram: @audiowayhometheater 

Premiados 2022 

Júri + Público ( Sem ranking)
Fernando Piffer – Varanda Um Olhar para Natureza
Rodrigo Muniz – Espaço Savana 
Giovana Sartori  - Jardim Refl exão e Integração 

Público (mais visitados)
1º Cauê Iarte – Espaço Descompressão 
2º Carolina Viafora – Sala de Jantar
3º Alessandra Bertipaglia – Refúgio Workaholic    
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TENDÊNCIA 

O poder da Iluminação
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Você provavelmente 
já sabe o quanto a 
iluminação influencia 
na estética do projeto 
e funcionalidade dos 
ambientes. Pensando 
nisso, listamos as 
tendências must have 
para você se inspirar
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Fotos: José Francisco de Souza  

Agora que você já sabe as melhores dicas para caprichar na iluminação do seu projeto.  Conte com a 
expertise da Bortoli Associados para assinar o projeto da sua casa ou empresa.  Será um prazer 

atender os leitores da Revista Paparazzi.  Sigam: @bortoliassociados @arq_jacque

Um bom projeto luminotécnico 
pode fazer toda a diferença. 
Um lugar com a luz correta é 

capaz de fi car muito mais aconche-
gante, moderno, bonito e funcional. 
A iluminação contribui signifi cati-
vamente com o propósito visual dos 
ambientes, a partir dela é possível 
destacar sensações como: conforto, 
foco, relaxamento e muito mais. A 
iluminação potencializa a funciona-
lidade de cada cômodo, por este mo-
tivo, existem diversas propostas no 
mercado decorativo. A arquiteta Ja-
cqueline Candido do Escritório Bor-
tolli Associados indicou as principais 

tendências nesta matéria. 
Segundo Jacqueline, cada cômodo 

possui uma funcionalidade, por isso a 
necessidade de luz, em cada local é 
distinta. Iluminar todas as partes de 
uma casa perfeitamente, não é uma 
tarefa fácil. Saber brincar com os jo-
gos de luz, determinar os pontos que 
você deseja destacar e oferecer dife-
rentes sensações a partir dos focos da 
iluminação são pontos importantes 
que valorizam muito a decoração. Para 
que o design do ambiente e os aspec-
tos lumínicos conversem bem, é im-
portante que você compreenda o valor 
estético e funcional de cada espaço.

“Gosto muito dessa intervenção, 
porque valorizamos o que você quer 
destacar ou iluminar. Também há al-
gumas lojas de iluminação que ajudam 
com esse projeto, mas é importante 
levar a planta de layout para você ver 
onde tem incidência de janela, onde 
falta luz, tudo isso faz diferença na 
escolha da luz”, sugere Candido. 

Dessa forma, as diferentes tempe-
raturas e claridades das lâmpadas vão 
estar bem adequadas às suas neces-
sidades. Opções práticas e custo-be-
nefício, as lâmpadas LED contam com 
diversas opções de cores e tamanhos, 
agradando todos os gostos. 

Confira a seguir as apostas do momento: 

• Luminária de Mesa - Perfeita para criar luz local 
e direcionada. Dependendo da decoração, pode 
auxiliar na composição da estética do local. 
• Luminária pendente - Se deseja deixar o 
ambiente mais moderno, as luminárias pendentes 
são uma ótima opção. Podem ser encontradas 
em diferentes tipos de materiais e formas. 
• Pendentes - O design desse tipo de luminária segue o 
padrão de um fi o suspenso do teto até a ponta onde está 
encaixada a lâmpada. Esteticamente muito interessantes 
e modernas, essas peças podem ser encontradas com 
farta diversidade em relação a modelos e cores.
 • Mangueira de LED - Você já deve ter visto que alguns 
restaurantes utilizam mangueiras de LED na decoração 
do salão, certo? Palavras ou frases escritas na parede, 
deixando o ambiente com a cara do Instagram. O que 

acha de fazer isso na sua própria casa? O melhor de tudo 
é que você pode escolher a palavra ou frase que quiser. 
 • Fitas de LED  - As fi tas de LED em espaços internos, 
como nichos e gavetas, são ótimas opções de iluminação. 
Armários iluminados são uma ótima maneira de exibir 
itens, além de facilitar a visualização do que está dentro. 
• Lâmpada inteligente - Podem ser controladas pelo 
celular ou por assistentes virtuais. As suas funções 
vão além do desligar e ligar, sendo possível ajustar a 
intensidade da luz e até alterar a cor da iluminação. 
• Lâmpada vintage - Sabe aquelas lâmpadas com um 
bulbo de vidro transparente, por meio do qual você pode 
ver o fi lamento elétrico interno? Isso são lâmpadas 
de fi lamento. Você sabia que existe versão LED dessa 
belezinha? A lâmpada retrô entrou com tudo no 
mercado, sendo uma ótima opção para o seu projeto.
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ES
PE
CIal

No dia 03 de maio aconteceu no Fanny Eventos em 
Presidente Prudente, o Paparazzi Fashion Show, 
tradicional evento de moda orquestrado pela Re-

vista Paparazzi e seus parceiros; TR Produções, Eder 
Filitto Decorações, Buffet Novalles, Sucos Life, Fanny 
Eventos, Dj Lisa Alonso e Império Burguer Food Truck. 
O evento contou com o patrocínio da Intyma Laser, 
Ótica Diniz, Dona Aranha Shoes. 

Na passarela dos diversos desfi les da noite as lojas; 
Rogudan Moda Festa, Monnet Moda Couro, Live Moda 
Fitness, Donna Madame Semi Joias, Dalaluca Moda Kids 
e Teen e Óticas Diniz. 

A entrada do evento recebia 1 kg de alimento não 
perecível por pessoa. No total arrecadamos mais de 
200 quilos de alimentos que foram doados ao Fundo 
Social de Solidariedade de Presidente Prudente. 

Fotos: José Francisco de Souza e Guilherme Ariga
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Fotos: José Francisco de Souza e Guilherme Ariga

Diretamente de Londrina e Curitiba, a Monnet, marca especializada em couros, 
desembarcou em Presidente Prudente com sua coleção fabulosa especialmente para o 
Paparazzi Fashion Show. Jaquetas, casacos de pele, calças e saias em couro fi zeram da 

apresentação um sucesso.  Sigam @monnet.atelie e saibam mais sobre a marca 



PAPARAZZI VIP  49 



50   PAPARAZZI VIP

Fotos: José Francisco de Souza e Guilherme Ariga

Os vestidos mais lindos e sofi sticados foram apresentados no desfi le da Rogudan Shalon na 
passarela do Paparazzi Fashion Show. Opções para madrinhas de casamento, formandas, convidadas 
ou debutantes. Moda para todos os estilos, desde o bordado ao liso com caimento impecável. A loja 
está situada na Barão do Rio Branco, nº 374 em Presidente Prudente. Visitem a Rogudan, além da 

linha festa a loja também trabalha com casual feminino e moda masculina.  Sigam @rogudan_shalon 
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Fotos: Guilherme Ariga

O desfi le da Live Moda Fitness e Praia foi a motivação perfeita para se matricular na 
academia, só para arrasar com os conjuntos e acessórios da marca.  Na ocasião também 
foi apresentada a linha Live Bike – especial para os apaixonados por ciclismo e também 

a linha de Beach Tênis composta por raquetes, mochilas, short saias, vestidinhos e muito 
mais. Sigam: @livepresidenteprudente 
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Fotos: José Francisco de Souza e Guilherme Ariga

A Óticas Diniz esteve presente na passarela do Paparazzi Fashion Show. A famosa 
rede de óculos apresentou os modelos mais desejados, opções atemporais que fazem 

sucesso tanto no inverno quanto no verão. Os lançamentos estão disponíveis nas duas 
lojas da marca em Presidente Prudente, a loja 1 fi ca na Avenida Brasil com a Barão do 

Rio Branco e a loja 2 no Sams Club.  Sigam @oticasdinizpprudente 
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Fotos: Guilherme Ariga

O desfi le Donna Madame Semijoias foi uma atração a parte no evento Paparazzi Fashion 
Show. As peças apresentadas foram da linha festa da loja, mas vale lembrar que eles 

trabalham com todos os tipos de acessórios, desde os mais básicos para o dia-a-dia, até os 
mais imponentes para ocasiões especiais como casamentos e formaturas. Os vestidos do 

desfi le Donna Madame eram Rogudan Moda Festa. A loja está localizada no Prudenshopping. 
Sigam no instagram @donnamadamesemijoiaspp 
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O desfi le da Dalaluca Kids e Teen contou com mães e fi lhos, avós e netos na passarela. 
A atração em alusão ao dia das mães foi divertida, charmosa e cheia de informação de moda. 

A loja está localizada na avenida 11 de maio, nº 1167 no Parque do Povo. 
Faça uma visita e confi ra as novidades. Sigam: @dalalucababykidsteen 

O desfi le da Dalaluca Kids e Teen contou com mães e fi lhos, avós e netos na passarela. 

Fotos: José Francisco de Souza e Guilherme Ariga   
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Intyma Laser
A clínica Intyma Laser especializada em saúde e bem estar feminino foi uma das patrocinadoras 

do Paparazzi Fashion Show. Durante o evento foi sorteado um cheque no valor de R$3.600,00 
para ser usado em procedimentos na clínica. A ganhadora foi a Advogada prudentina Luciana 

Ramires (Confira o clique da entrega do prêmio no instagram @revistapaparazzi)  

A Dona Aranha Shoes
A Dona Aranha Shoes também foi uma das patrocinadoras do Paparazzi Fashion Show. A 

loja é especialista em calçados infantis masculino e feminino do Nº 15 ao Nº37.  
Façam uma visita, a Dona Aranha Shoes fica na rua Adriano Bonora, 89 – Parque do Povo 

Contato: 18 3203 1292 | Sigam no instagram: @adonaaranhashoes
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ENLACE 

Carlos Vaz e 
Manú Correia

E foi com muita 
felicidade e de 
coração pleno, que 
Carlos Vaz e Manú 
Correia se uniram. 
Para realizar sonhos, 
encarar aventuras 
e criarem memórias 
juntos para todo 
sempre.

Fotos: José Francisco de Souza
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Inovação
Por Marco Rotta 

Olá, prazer, meu nome é Marco 
Rotta. Sou publicitário, músico 
e fotógrafo. Em 2019, partici-

pei do projeto ALI (Agente Local da 
Inovação), do SEBRAE, neste proje-
to, os agentes iam à campo e busca-
vam no negócio do empresário, pos-
siblidades de melhorias e inovações. 
E o mais interessante, é que foram 
raros os casos em que tais inovações 
resultavam numa invenção tecnoló-
gica ou futurista. 

É preciso desmistificar a ideia de 
que inovações PRECISAM ser tecno-
lógicas. Temos em nossa mente este 
conceito formado, arraigado. E na 
realidade, de acordo com o Manual 
de OSLO (referência mundial para os 
conceitos e metodologia para anali-
sar a inovação nas empresas), a ino-
vação pode ser definida como:

“...um produto ou processo novo 
ou aprimorado - ou uma combina-
ção dos dois - que difere significati-
vamente dos produtos ou processos 
anteriores da empresa e que tenha 
sido introduzido no mercado ou co-
locado em uso pela empresa”. 

Analisando este conceito, perce-
bemos que não há necessidade de 
ser algo novo, mas sim, melhorado, 
e que seja diferente daquilo que já 
vinha sendo feito na empresa. Outra 
coisa importante, que devemos con-
siderar, quando pensamos em inova-
ção, é em quais áreas podemos ino-
var?  Para responder essa pergunta, 
podemos recorrer novamente ao 

MERCADO 

não é tecnologia!
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manual de OSLO, que separa a ino-
vação em “atividades de inovação” 
(processo) e “inovação empresarial” 
(resultado). A definição destes ter-
mos são as seguintes:

Atividades de inovação: incluem 
todas as atividades de desenvol-
vimento, financeiras e comerciais 
realizadas por uma empresa que se 
destinem a resultar em uma inova-
ção para a empresa;

Inovação empresarial: é um pro-
duto ou processo de negócios novo 
ou aprimorado (ou uma combinação 
disso) que difere significativamente 
dos produtos ou processos de ne-
gócios anteriores da empresa e que 
tenha sido introduzido no mercado 
ou colocado em uso pela empresa.

Para se referir à uma inovação 
considerando seu propósito, o ma-
nual estabelece dois principais ti-
pos, de produto e de processo:

Inovação de produto:  É um pro-
duto ou serviço novo ou aprimorado 
que difere significativamente dos 
bens ou serviços anteriores da em-
presa e que foram introduzidos no 
mercado. Exemplo: automóvel com 
câmbio automático em comparação 
ao “convencional”;

Inovação de processo: É um pro-
cesso de negócios novo ou aprimo-
rado para uma ou mais funções de 
negócios da empresa que diferem 
significativamente de seus proces-
sos de negócios anteriores e que foi 
colocado em uso na empresa. Exem-
plo: automóvel produzido por robôs 
em comparação ao produzido por 
operários humanos.

Além desses tipos, a inovação 

em modelo de negócios tem se tor-
nando comum também, atualmente. 
Ela considera mudanças na forma 
como o produto ou serviço é ofere-
cido ao mercado. Não implica neces-
sariamente em mudanças no produ-
to ou mesmo no processo de pro-
dução, mas na forma como que ele 
é levado ao mercado. Por exemplo: 
uma empresa de venda de veículos 
passa oferecer também o aluguel ao 
consumidor, que passa a pagar uma 
mensalidade pelo uso do veículo, 
com direito a seguro, manutenção e 
troca pelo modelo mais novo a cada 
ano. 

Outro aspecto importante a ser 
analisado, é o grau da inovação. Ou 
seja: o quanto ela é perceptível para 
o consumidor. Para isso, a inovação 
é dividida em incremental e radical:

Inovação incremental: Reflete 
pequenas melhorias contínuas em 
produtos ou em linhas de produtos. 
Geralmente, representam pequenos 
avanços nos benefícios percebidos 

pelo consumidor e não modificam 
de forma expressiva a forma como 
o produto é consumido ou o modelo 
de negócio. Exemplo: evolução dos 
smartphones, em que a cada versão 
são adicionadas novas funcionalida-
des como reconhecimento facial e 
ganho de qualidade da câmera, mas 
sem modificação substancial no pro-
duto;

Inovação Radical: Representa 
uma mudança drástica na maneira 
que o produto ou serviço é consu-
mido. Geralmente, traz um novo pa-
radigma ao segmento de mercado, 
que modifica o modelo de negócios 
vigente. Exemplo: evolução do CD 
de música para as plataformas de 
streaming de música.

Então, após analisar todos esses 
“aspectos” da inovação, podemos 
perceber que a tecnologia pode es-
tar presente, mas não é uma condi-
ção para que a inovação aconteça.  
O importante é ter foco no cliente, e 
sempre se perguntar: “ como posso 
melhorar ainda mais a vida dele? O 
que ele pode estar querendo/preci-
sando, que ninguém ainda está ofe-
recendo? ”.  Existe uma teoria cha-
mada JOB TO BE DONE, que diz que 
o cliente não compra nossos produ-
tos ou serviços, mas nos “contrata” 
para resolvermos os “problemas” 
que ele tem. Mas isso são cenas dos 
próximos capítulos. 

Para dúvidas ou debates sobre 
o tema: 18 98168 2648 ou 
marcorotta11@gmail.com
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